
“Veel bedrijven missen de managementinformatie om de juiste beslissingen te

kunnen nemen. Wij zorgen ervoor dat de data van bedrijven wordt omgevormd

tot bruikbare informatie waardoor beter inzicht in de cijfers ontstaat”. Roland

Huizer vertelt dat zijn bedrijf Binamics als specialist op het gebied van Business

Intelligence een goede partner voor veel bedrijven en organisaties is. “Het uiteinde-

lijke doel is om een competitief voordeel te creëren.”
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Binamics levert managementinformatie om goed te kunnen sturen

“Snel uit de startblokken met
inzichtelijke rapportage”

inzicht in hun informatie krijgen, zodat ze
hun sterke punten beter kunnen benutten
en aan de zwakke punten kunnen gaan
werken”, vervolgt Huizer. “Binamics verzorgt
zowel de technische oplossing als de bege-
leiding bij het gebruik van het opgeleverde
management informatiesysteem. 
Alle gewenste gegevens van de systemen
van een organisatie komen terecht op 
één portal. Daarbij kunnen we met de 
informatie inspelen op de behoeftes van
een organisatie. Zo wordt voor de directie
bijvoorbeeld een strategisch dashboard
opgeleverd, krijgt de business analist de
tools om adequaat detailanalyses uit te
voeren en krijgt ook het management de
beschikking over de benodigde rapporten.
Kortom: iedereen heeft beter inzicht in de
cijfers vanuit alle mogelijke invalshoeken.
Ook gebruikt iedereen dezelfde cijfers,
waardoor  alle medewerkers van dezelfde
uitgangspunten uitgaan."

Benchmarking is toegevoegde waarde

Binamics is actief in diverse marktsegmenten,
maar heeft zijn sporen inmiddels vooral
verdiend in retail en reisbranche. 

Daarbij is benchmarking een belangrijke
toegevoegde waarde, bijvoorbeeld voor
franchise-organisaties: “Hoe doet de ene
franchisenemer het ten opzichte van de 
andere? Waarom loopt het product bij de
een wel goed en bij de ander minder. 
Veel ondernemers in het MKB gaan zelf 
aan de slag met Excel maar lopen toch 
vast op een bepaald moment. Met onze
methodiek kunnen we inzoomen tot het
laagste niveau,  duidelijk maken wat de
marges tussen in- en verkoop zijn en hoe
productief de verschillende medewerkers
bijvoorbeeld zijn. Je kunt ook achterhalen
welke productgroepen wel goed en welke
minder goed lopen. Het mag duidelijk zijn
dat wij doorgaan waar de boekhouding 
ophoudt. Wij betrekken alle relevante 
data erbij.”

Als het overzicht ontbreekt

"Wij komen eigenlijk in actie als er van iets
veel is. Die ene bakker of slager op de hoek
is te klein, maar als die bakker of slager een
productielocatie heeft met zes of zeven
vestigingen dan is ons product wel weer 
interessant omdat er met de informatie van
de verschillende vestigingen gestuurd kan
worden", vertelt Huizer. Maar ook als een
bedrijf veel werknemers heeft, veel artikelen
levert, veel leveranciers of veel klanten
heeft, waardoor een ondernemer het over-
zicht verliest, voegt Binamics waarde toe.
Binamics is actief in Nederland, België en
Luxemburg en heeft inmiddels alweer de
nodige nieuwe implementaties voor 2011
op de planning staan.

Binamics bestaat sinds januari 2008.
Huizer en zijn compagnon Erik
Streekstra hebben een abonnement

ontwikkeld waarmee bedrijven juist op 
de lange termijn verzekerd zijn van hun
dienstverlening. Huizer: “Via een abonnement
is het allemaal ook prijstechnisch goed te
behappen voor bedrijven. 
Business Intelligence houdt namelijk 
niet op nadat  de eerste rapportage is
geïmplementeerd, maar het is een proces
van voortdurende verbetering. De wensen
naar rapportage veranderen ook voortdurend.
Bij ons geldt: dynamiek in Business Intelli-
gence. Bij organisaties (onder andere Cap
Gemini) waar Huizer en Streekstra voor de
oprichting van Binamics werkten, hebben
ze veel ervaring opgedaan met projecten
op het snijvlak van ICT en business. 
"Voor ons geldt vooral dat je ICT inzet om
de business te helpen We werken snel en
effectief en sluiten goed aan bij het onder-
nemerschap van het MKB. Met ons ben je
snel uit de startblokken met inzichtelijke
rapportages.” 

Inspelen op de behoeftes

“We zorgen ervoor dat
bedrijven meer
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Roland Huizer en Erik Streekstra: 

“Bij ons ben je snel uit de startblokken”


